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Amaç

Savunma sanayi satın alma
süreci içinde yer alan oyuncuların
belirlenmesi ve oyunculardan beklentilerin 
netleştirilmesi ve somut hedefler
konması için bir hareket başlatmak
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Satın Alma Tipi
Teknolojik Döngü Zamanları

Seviye 1

Seviye 2

Temel Yapısal 
Malzeme/Altyapı

Mekanik 
Silah Sistemleri

C4 Altyapısı

15 – 30 yıl

10 – 15 yıl

5 – 8  yıl

Alıngaçlar

İletişim

BT Donanım

BT Yazılım

Seviye 3
IED

Araba Bombaları
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Temel Sistem Altyapısı
Alımları

Proaktif Döngüler – Fırsatlar 

Reaktif Döngüler – Tehditler 
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Satın Alma Sürecinde Yer Alan 
Paydaşlar



www.mentor.com.tr
orhan@mentor.com.tr

Satın Alma Sürecinde Yer Alan 
Paydaşlar- Satın Alma Tipine karar verir
- Sözleşme tipine karar verir
- Üreticiyi seçer

- Üretilecek sistemin özelliklerini tanımlar
- Ürünün geliştirilmesi esnasında üretici ile yakın
çalışır
- Gerekli durumlarda sözleşmede değişiklik
önerir

- Sözleşmeye uygun 
olarak ürünü geliştirir 
ve teslim eder

- Projenin fonksiyon, maliyet, süre 
ve kalite kestirimlerini gerçekleştirir,
- Güncel proje verilerine göre bu 
kestirimleri güncel tutar
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Satın Alma Sürecinde Yer Alan 
Paydaşlar

- Satın alma süreçlerinin çeşitli 
aşamalarında kullanılabilecek 
standart ve modelleri geliştirir

- Üreticinin kurumsal 
süreçlerini değerlendirir

- Ürünün sözleşmeyi 
karşıladığını kontrol eder
- Ürün kabul sınamasını
gerçekleştirir
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Satın Alma Sürecinde Yer Alan 
Paydaşlar

- Satın alma sürecinde yer alan 
kuruluşlara eğitim ve 
danışmanlık hizmeti verir

-Satın alma süreçlerine katkıda 
bulunan her türlü ulusal 
kuruluşlar  (ör:  Üniversiteler, 
kamu kurumları)
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Sonuç

Savunma sanayi satın alma süreçlerinin 
başarısı satın alma süreçlerinde yer alan 
oyunculardan en zayıf olanın olgunluk seviyesi 
ya da sürece katkısı ile belirlenecektir.  Satın 
alma süreçlerimizi iyileştirmek için süreç içinde 
rol alan bütün oyuncuların katkılarının 
iyileştirilmesi hedeflenmelidir.  


